Presentasi Kerja Div Penjualan 31 Juli 2018
	No
	Rencana Kerja
	Rincian
	Keuntungan
	Status

	
	
	
	Pelanggan
	Karyawan
	Manajemen
	

	1
	Buku In Out Karyawan
	· Memberikan fast report  data karyawan yang sedang di luar,
· Mengukur waktu yang diperlukan karyawan ketika bertugas di luar,
· Menjaga efisiensi waktu dan optimalisasi kinerja karyawan.

	-Mendapatkan info kepastian pengiriman (online), dan
-Mendapatkan info posisi PIC order (Walk In).
	-Intergitas karyawan terjaga dan
-Memberikan kenyamanan dalam bertugas.
	-Mendapatkan data yang akurat perihal: 
  a. posisi barang
      yang dikirim,
  b. tugas yang 
      diinstruksikan,
  c. posisi keberadaan 
      karyawan.
-Sesuai dengan rincian.
	Sample 1 Done

	2
	Absensi Manual
	-Sudah adanya absensi by system yang memprioritaskan kejujuran karyawan,
-Untuk memperkuat manajemen perihal pendataan kedisiplinan karyawan, dan
-Sebagai bahan rekomendasi karyawan (promosi, mutasi atau downgrade).
	-Mendapatkan pelayanan optimal perihal jam operasional outlet (on time).
	-Intergitas karyawan terjaga dan
-Memberikan kenyamanan dalam bekerja.
	-Untuk memperkuat manajemen perihal pendataan kedisiplinan karyawan,
-Sebagai bahan rekomendasi karyawan (promosi, mutasi atau downgrade).
	Sample 2 Done

	3
	Tiket Waktu Istirahat
	-Kartu saku yang menerangkan bahwa karyawan tersebut posisinya sedang istirahat.
-Isinya : Nama Karyawan (ttd), PIC Back Up (ttd), Mengetahui atasan (ttd), Waktu (mulai-selesai). 
	-Mendapatkan pelayanan maksimal (non stop 10 jam operasional).
	-Mendapatkan jam istirahat yang layak (tanpa gangguan)
	-Mendapatkan kepastian tanggung jawab PIC Back Up
	Sample3 Done

	4
	Rekap Order Walk In
	Order Pelanggan Walk In masih berupa nota standar orderan tanpa proses rekap, sehingga sangat rentan terhadap kesalahan dalam pelayanan konsumen. 
	-Mendapatkan pelayanan yang cepat dan akurat.
	-PIC Back Up mendapatkan kecepatan informasi perihal status orderan pelanggan (jika PIC ordernya sedang ke luar)



	-Meminimalisir human error,
-Menyajikan data orderan yang cepat dan akurat
	Sample4 Done

	5
	Rekap Stock Kosong
	Rekap Stock Kosong yang berjalan hanya menampilkan per item berdasarkan kode dan ukurannya, sehingga perlu ditambahkan :
-Jumlah orderan yang tidak terpenuhi (Qty + nominal kerugian)
-Barang yang paling diminati (diagram sirkulasi barang)

	-Memenuhi kebutuhan produk (ketersedian stock) terutama untuk pelanggan online.
-Citra baik bagi brand onlinenya.
	-Agar memudahkan Div.Produksi dalam membuat PO, dan
-Meminimalisir complaint pelanggan.
	-Memudahkan manajeman dalam approval PO,
-Membangun dan mempertahankan citra baik perusahaan perihal kelengkapan produk.
	Sample5 Done

	6
	Klasifikasi Pelanggan
	Mengenali dan memahami proses bisnis yang dijalankan pelanggan (reseller) :
· Online
· Arisan 
· Retail
Dan membuat ide promosi yang berbeda-beda
	-Mendapatkan pelayanan dan promo dari outlet 
	-Mendapatkan feedback yang baik dari pelanggan
	-Citra baik perusahaan,
-Omzet dan profit yang meningkat
	Non Teknis



